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RESUMEN

En el presente articulo se hara un estu-
dio comparativo entre el sistema tributario
mexicano y el venezolano respecto a la fic-
cion de las operaciones con partes relacio-
nadas, asi como la forma de determinar el
impuesto sobre la renta, cuando existe este
supuesto. Asi, se busca entender el trato que
se le da en ambas legislaciones a las partes
relacionadas (México) o partes vinculadas
(Venezuela), frente a los precios de trans-
ferencias como métodos implementados
por la Organizacion para la Cooperacion y
el Desarrollo Econdmico.
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1. INTRODUCCION

Este articulo busca hacer un estudio comparativo juridico del trato que se
les da a los precios de transferencia en México y Venezuela desde sus leyes
fiscales, como la Ley del Impuesto sobre la Renta. Al considerar relevante la
figura juridica de los precios de transferencias, se busca combatir acciones
que tratan de evitar el debido cumplimiento de las obligaciones tributarias.
Asimismo, los precios de transferencia se consideran como un medio idéneo
para encontrar un valor de enajenacion de mercado competitivo, y no un
valor inferior pactado por partes vinculadas o relacionadas.

El objetivo central de este estudio es observar la importancia de esta
figura juridica —precios de transferencias—, en la legislacion venezolana con
referencia a la legislacidn mexicana —en materia tributaria—. De tal suerte,
se aprecia que la legislacidn tributaria venezolana es mas completa en re-
gular acciones ilicitas tendientes a evadir la obligacion tributaria a través de
la ficcion juridica llamada partes relacionadas o vinculadas. Es un estudio
comparativo de gran relevancia para la legislacion mexicana tributaria en
aspectos cuya consideracion evitaria en gran medida la defraudacién fiscal.

Este concepto nace cuando existe comercializacidn entre partes relaciona-
das o vinculadas. Estas partes se entienden como ficcidn juridica, creada por
las legislaciones locales para evitar la evasion del impuesto sobre la renta, al
cual se encuentran. Al ser una situacion problematica a nivel internacional,
la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico (ocpe) decidio
adoptar una guia de precios de transferencia con base en los costos de una
gran diversidad de servicios y productos que se comercializan a nivel mun-
dial. Es por ello que todos los paises miembro de esta organizacion mundial
siguen esa guia para que haya paridad al momento de usarlos.
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Independiente de lo anterior, cada pais adopta estos precios de transfe-
rencia en sus legislaciones secundarias fiscales. Este es el tema de estudio
comparativo: el trato que se le da en México a los precios de trasferencia es
mas ligero que el de la legislacion de Venezuela, incluso cuando el primero es
un pais de econdmica de mercado abierto y el segundo es un pais socialista.

2. Ficcion Juripica

La ficcion juridica se presenta “cuando su autor recoge datos de la realidad
y los califica juridicamente de un modo tal que, violentando consciente-
mente su naturaleza, crea un concepto de verdad legal (artificial) distante de
coincidir con la realidad”! Tomando lo anterior para el caso que nos ocupa,
podriamos entender que las partes se relacionan por medio del producto
de una recopilacion de datos que hacen las autoridades con el fin de evitar
cualquier tipo de elusion fiscal.

Se muestra como ha evolucionado el trato que le da la Organizacion para
la Cooperacion y el Desarrollo Economico (ocpE) a los precios de transfe-
rencia. Uno de los objetivos de estos métodos es evitar la doble tributacidn.
Estan presentes en la legislaciéon de la mayoria de los paises que pertenecen
al mismo organismo internacional.

3. LoS PRECIOS DE TRANSFERENCIA Y LA SIMULACION DE ACTOS

La Ley del Impuesto sobre la Renta en México define a las partes relacionadas
cuando dos o mas personas participan de manera directa o indirecta en la
administracion, control o capital de la otra, o cuando una persona o grupo
de personas participa, directa o indirectamente, en la administracién, control
o en el capital de dichas personas, o cuando exista vinculacion entre ellas
de acuerdo con la legislacién aduanera.?

Este supuesto juridico muchas veces es utilizado para evadir impuestos,
simulando los actos o acuerdos que se llevan a cabo entre partes relaciona-
das. Se entiende por simulacion de actos, segun el Cédigo Civil Federal, “el
acto en que las partes declaran o confiesan falsamente lo que en realidad

' [TA]; 8a. Epoca; 1cC; SIF, tomo llI, sequnda parte, enero-junio, 1989, p. 570.
2 Articulo 179, uskwm.

19



DIKE 16 / OCTUBRE 2014 - MARZO 2015

no ha pasado o no se ha convenido entre ellas”? Esto quiere decir que una
serie de sujetos declaran ante la autoridad fiscal haber hecho un acto que
en la realidad nunca existid; que esto trae beneficios para las personas que
intervinieron en la simulacién de actos.

4. TMPUESTO SOBRE LA RENTA Y PARTES RELACIONADAS
EN MEXi1co Y VENEZUELA

Las operaciones con partes relacionadas han sido un tema muy controver-
sial. Existe la duda de que el contribuyente engafie al fisco. Es por eso que
se crea una ficcion en la Ley del Impuesto sobre la Renta en México (LisRm),
la cual habla de lo que sucederia si una persona realiza operaciones con
partes relacionadas.

En especifico, el articulo 179 de la LisrM, que refiere a las personas mo-
rales, afirma:

Los contribuyentes del Titulo II de esta Ley, que celebren operaciones
con partes relacionadas residentes en el extranjero estan obligados,
para efectos de esta Ley, a determinar sus ingresos acumulables y
deducciones autorizadas, considerando para esas operaciones los
precios y montos de contraprestaciones que hubieran utilizado con
o entre partes independientes en operaciones comparables.*

(Debemos distinguir dos cuestiones antes de empezar el estudio a fondo: el
capitulo al cual se hace referencia es sobre las empresas multinacionales; a
su vez, esta vinculado con el titulo 1 de la misma ley que nos habla de las
personas fisicas.) De este extracto podemos entender que aquellas personas
fisicas que realicen operaciones con empresas multinacionales dentro de las
cuales mantenga un vinculo, al cual llamamos partes relacionadas, estaran
obligadas a determinarse de acuerdo con las Guias de Precios de Transferencia
para las Empresas Multinacionales y las Administraciones Fiscales, derivadas
del articulo 216 de la propia LiSRM.

3 Articulo 2180, Codigo Civil Federal

* Cuando no existan diferencias entre éstas que afecten significativamente el precio o monto de la contrapresta-
cion o el margen de utilidad a que hacen referencia los métodos establecidos en la usrm, y cuando existan dichas
diferencias, éstas se eliminan mediante ajustes razonables.
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Comparativamente, en el sistema tributario venezolano, en especifico en
la Ley del Impuesto sobre la Renta de Venezuela (Lisrv), en su articulo 111,
refiere: “Los contribuyentes que celebren operaciones con partes vinculadas®
estan obligados, a efectos tributarios, a determinar sus ingresos, costos y
deducciones considerando para esas operaciones los precios y montos de
contraprestaciones que hubieran utilizado con o entre partes independientes
en operaciones comparables”.

Empezaremos por encontrar la pequeiia diferencia que tiene este supuesto
normativo con los de la ley mexicana. Se habla de que es mas general al
hablar de los contribuyentes, ya que engloba tanto a los personas naturales
(personas fisicas en México) como a las juridicas (morales en México). Esto,
aun cuando en la legislacién mexicana también toma a ambas personas, no
es tan explicito en la ley. Independientemente de la diferencia antes citada, el
trato que se les da a las personas que realizan operaciones con partes vincula-
das es el mismo. En primer lugar, se toman los métodos® que prevé la ley; en
dado caso de que no lo prevea la Ley, seran usadas las guias sobre precios de
transferencia para las empresas multinacionales y las administraciones fiscales.

5. PRECIOS DE TRANSFERENCIA

Precios de transferencia es un término fiscal regularmente utilizado para hacer
referencia a los precios y condiciones pactados entre entidades vinculadas
o relacionadas (depende del pais del cual se trate) al momento de transferir
bienes y servicios entre si. Como resultado de la vinculacion, dos entidades
pertenecientes a un mismo grupo econémico podrian intercambiar bienes y
servicios bajo precios diferentes de los acordados por entidades independientes.

Los precios de transferencia, dentro de la materia impositiva, son un
concepto que permite a las autoridades fiscales de diversos paises revisar
y objetar el valor de los bienes y servicios que se fijan, con la finalidad de
abatir impuestos directos y trasladar a otras regiones las utilidades con una
carga impositiva menor o, en caso extremo, libre de gravamenes.

5La usry, en su articulo 116, define a las partes vinculadas como la empresa que participe directa o indirectamente
en la direccion, control o capital de otra empresa, o cuando las mismas personas participen directa o indirectamente
en la direccion, control o capital de ambas empresas.

b Tanto en México como en Venezuela, con excepcion de los nombres que se le dan, los métodos a los cuales se
refieren son: De precio comparable (precio comparable no controlado); De precio de reventa; De costo adicionado;
De particion de utilidades (division de beneficios); De particion de utilidades residual; De margenes transaccionales
(margen neto transaccional).
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Podemos entender a estos como un mecanismo de control fiscal que
persigue evitar el manejo artificial de los precios o contraprestaciones utili-
zadas en la transferencia de bienes y servicios entre partes vinculadas, que
lesionen los ingresos fiscales de las jurisdicciones involucradas, causen doble
imposicion y propicien litigios con las administraciones fiscales.

En México, a partir de 1993, se toman para la practica los precios de
transferencia con el fin de que se controlen los precios de los bienes y ser-
vicios que determinen los contribuyentes tanto nacionales como extranjeros
que, al celebrar operaciones con personas fisicas y morales de otros paises,
no pretendan disminuir la carga tributaria; y, en consecuencia, que el ingreso
que obtengan pague el impuesto en el lugar en que efectivamente se genere.

En Venezuela, los precios de transferencia fueron introducidos mediante la
Reforma Parcial de la Ley de Impuesto Sobre la Renta (ustr), publicada en la
Gaceta Oficial Extraordinaria de fecha 12 de septiembre de 1999. Esta reforma
incorpord a la legislacion tributaria venezolana aspectos como el principio de
renta mundial y otras normativas en materia de control fiscal internacional. En
2001, se adhirieron a la Lisrv los precios de transferencia con un caracter mas
formal. Dicha ley adoptd los lineamientos de la ocpe al introducir, entre otros, el
principio de libre concurrencia, las atribuciones de vinculacion, los métodos de
andlisis, la documentacion comprobatoria y el programa de acuerdos anticipados.

Como podemos observar, en ambas legislaciones se busca evitar la doble
tributacidn, asi como tener un intercambio de informacion fiscal mas abierta.
Tanto en México como en Venezuela, se han adoptado los lineamientos de la ocpE,
los cuales tienen diversas reformas para evitar que haya evasion de impuestos.

6. FORMAS PARA DETERMINAR EL IMPUESTO SOBRE LA RENTA

En cada pais existen diversos métodos para determinar el impuesto sobre
la renta (en adelante isR) que deben ser agotados por el contribuyente antes
de que los determine la autoridad o se usen las guias para los precios de
transferencia. A continuacion se hara mencion de los métodos y del trato al
cual se supedita el principio de capacidad contributiva de los contribuyentes

6.1. MExico

En México encontramos una serie de métodos para la determinacion del isr, en
operaciones con partes relacionadas, contenidos en el articulo 215 de la Lisrm:
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Me¢étodo de precio comparable no controlado. Consiste en considerar el
precio o el monto de las contraprestaciones que se hubieran pactado
con o entre partes independientes en operaciones comparables.
Meétodo de precio de reventa. Consiste en determinar el precio de
adquisicion de un bien, de la prestacion de un servicio o de la con-
traprestacion de cualquier otra operacion entre partes relacionadas,
multiplicando el precio de reventa, o de la prestacion del servicio (o
de la operacion de que se trate) por el resultado de disminuir de la
unidad, el porcentaje de utilidad bruta que hubiera sido pactado con
o entre partes independientes en operaciones comparables. Para los
efectos de esta fraccidn, el porcentaje de utilidad bruta se calculara
dividiendo la utilidad bruta entre las ventas netas.

Método de costo adicionado. Consiste en determinar el precio de venta
de un bien, de la prestacion de un servicio o de la contraprestacion de
cualquier otra operacion, entre partes relacionadas, multiplicando el costo
del bien, del servicio (o de la operacion de que se trate) por el resultado
de sumar a la unidad el porcentaje de utilidad bruta que hubiera sido
pactada con o entre partes independientes en operaciones comparables.
Para los efectos de esta fraccion, el porcentaje de utilidad bruta se cal-
culara dividiendo la utilidad bruta entre el costo de ventas.

Meétodo de particion de utilidades. Consiste en asignar la utilidad de
operacion obtenida por partes relacionadas, en la proporcion que
hubiera sido asignada con o entre partes independientes, conforme
a lo siguiente:

Se determinara la utilidad de operaciéon global mediante la suma
de la utilidad de operacion obtenida por cada una de las personas
relacionadas involucradas en la operacion.

La utilidad de operacion global se asignara a cada una de las personas
relacionadas considerando elementos tales como activos, costos y
gastos de cada una, con respecto a las operaciones entre las partes.
Método residual de particion de utilidades. Consiste en asignar la
utilidad de operacion obtenida por partes relacionadas, en la pro-
porcion que hubiera sido asignada con o entre partes independientes
conforme a lo siguiente:

Se determinara la utilidad de operaciéon global mediante la suma
de la utilidad de operacidén obtenida por cada una de las personas
relacionadas involucradas en la operacidn.
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b. La utilidad de operacion global se asignara de la siguiente manera:

i. Se determinara la utilidad minima que corresponda a cada una
de las partes relacionadas mediante la aplicacion de cualquiera
de los métodos a que se refieren las fracciones 1, 1, m, v y vi de
este articulo, sin tomar en cuenta la utilizacion de intangibles
significativos.

ii. Se determinara la utilidad residual disminuyendo la utilidad
minima a que se refiere el apartado 1 anterior, de la utilidad
de operacion global. Esta utilidad residual se distribuira entre
las partes relacionadas involucradas en la operacidon, tomando
en cuenta, entre otros elementos, los intangibles significativos
utilizados por cada una de ellas, en la proporcién en que hubiera
sido distribuida con o entre partes independientes en operaciones
comparables.

Método de margenes transaccionales de utilidad de operacion. Consiste
en determinar, en transacciones entre partes relacionadas, la utilidad
de operacion que hubieran obtenido empresas comparables o partes
independientes en operaciones comparables, con base en factores
de rentabilidad que toman en cuenta variables tales como activos,
ventas, costos, gastos o flujos de efectivo.

6.2. Venezuela

A su vez, en Venezuela son considerados los siguientes métodos para la
determinacion del 1sr; se encuentran en los articulos 136 al 141 de la LISrRv.
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Método del precio comparable no controlado (Comparable Uncontroled
Price Method). Consiste en comparar el precio cobrado por transfe-
rencia de propiedad o servicios en una transaccion vinculada, con
el precio cobrado por transferencia de propiedad o servicios en una
transaccion no vinculada comparable, en circunstancias comparables.
Método del precio de reventa (Resale Price Method). Se basa en el
precio al cual un producto que ha sido comprado a una parte vincu-
lada es revendido a una parte independiente. Este precio de reventa
es disminuido con el margen de utilidad calculado sobre el precio de
reventa, que representa la cantidad a partir de la cual el revendedor
busca cubrir sus gastos operativos y obtener un beneficio adecuado,
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tomando en cuenta las funciones realizadas, los activos empleados
y los riesgos asumidos.

Método del costo adicionado (Cost Plus Method). Se basa en los
costos en los cuales incurre el proveedor de estos bienes, servicios o
derechos, en una transaccién vinculada por la propiedad transferida
o los servicios prestados a una parte vinculada. Se afiade un margen
de utilidad, calculado sobre el costo determinado, de acuerdo con las
funciones efectuadas y las condiciones de mercado.

Método de division de beneficios (Profit Split Method). Consiste en
asignar la utilidad de operacién obtenida por partes vinculadas, en
la proporcion que hubiera sido asignada con o entre partes indepen-
dientes, conforme a lo siguiente:

Se determinara la utilidad de operacién global mediante la suma
de la utilidad de operacidon obtenida por cada una de las personas
relacionadas involucradas en la operacidn.

La utilidad de operacion global se asignara a cada una de las personas
relacionadas, considerando elementos tales como activos, costos y
gastos de cada una de las partes vinculadas, con respecto a las ope-
raciones ellas.

En caso de existir un beneficio residual, que se obtiene disminuyendo
la utilidad de operacion asignada a la utilidad de operaciéon global,
que no pueda ser asignado a ninguna de las partes. Este beneficio
residual se distribuira entre las mismas partes vinculadas, tomando
en cuenta los intangibles significativos utilizados por cada de una
de ellas, en la proporcion en que hubiere sido distribuida con o entre
partes independientes en operaciones comparables.

Método del margen neto transaccional (Transactional Net Mar-
gin Method). Consiste en determinar, en transacciones ente partes
vinculadas, la utilidad de operacion que hubieran obtenido partes
independientes en operaciones comparables, con base en factores
de rentabilidad que toman en cuenta variables tales como activos,
ventas, costos, gastos o flujo de efectivo.

En ambos paises se toman métodos similares. Por parte de México, son un
poco mas descriptivos. Cabe destacar que en ambos paises se habla de que
se utilizara el método del precio comparable no controlado y en caso de que
no se ajuste a las necesidades, se tomardn los demas métodos.
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7. EVOLUCION DE LOS PRECIOS DE TRANSFERENCIA SEGUN LA OCDE

Los precios de transferencia tienen su origen en el afio de 1915 en Gran
Bretafia. Este fue el primer pais que los adoptd en su legislacion fiscal,
seguido de los Estados Unidos de Ameérica, en 1917. Surgieron unicamente
como instrumento preventivo. El vocablo precios de transferencia fue es-
tudiando a fondo por la Organizacién de las Naciones Unidas a través del
grupo ad hoc. A través del principio arm’s lenght (principio de igualdad) se
busca como mecanismo natural del mercado para reconocer el precio real
de las operaciones mercantiles a través de la libre competencia entre partes
no relacionadas.

Actualmente, estos son regulados y calculados por la Organizacién para
la Cooperacion y el Desarrollo Econdmico (ocpe), tomando en cuenta los
siguientes principios:

e Lograr la mas fuerte expansion posible de la economia y del empleo y au-
mentar el nivel de vida de los paises miembro, manteniendo la estabilidad
financiera y contribuyendo asi al desarrollo de la economia mundial.

e Contribuir a una sana expansion economica en los paises, sean
miembros o no, en vias de desarrollo econdmico.

e Contribuir a la expansion del comercio mundial sobre una base
multilateral y no discriminatoria conforme a las obligaciones inter-
nacionales.

8. BENEFICIOS O PERJUICIOS DE LOS PRECIOS DE TRANSFERENCIA

En la actualidad, cerca de 70% del comercio internacional se desarrolla entre
empresas multinacionales, cuyas matrices estan en los Estados Unidos, Europa
y Japon. Generalmente, estas empresas transfieren mercancias o servicios
entre diversas unidades de negocios ubicadas en otros paises, pero controla-
das por ellas. Cuando estas unidades de negocios obedecen a una estrategia
comercial comun, se pueden planear las operaciones a fin de ubicar la fuente
de riqueza en las jurisdicciones fiscales de menor carga tributaria, evitando
que los beneficios se generen en los paises donde haya mayor tributacién.
Los paises que integran la Organizacion para la Cooperacion y el Desarro-
llo Economico (ocpg) han trabajado activamente en la busqueda de mecanismos
legales tendientes a evitar este fendmeno, con el fin de que los fiscos puedan
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aplicar el 1sr como si se hubiera generado la utilidad en la propia jurisdiccion
fiscal, en condiciones de mercado entre empresas independientes. Esta es
la esencia de la legislacion de los precios de transferencia que se ha estado
expandiendo rapidamente en casi toda América Latina, especialmente en el
ultimo decenio. Desde hace mas de una década, en México y Venezuela se
adoptaron seis métodos para el andlisis de operaciones entre partes relacio-
nadas, los cuales deben ser aplicados conforme a la regla del mejor método.
Debe darse prioridad de uso al comparable no controlado; sélo en caso de
no ser aplicable, se deberan utilizar los demas meétodos. Debe procurarse,
ademas, el uso del precio de reventa y el costo adicionado.

Los métodos de particion de utilidades, residual de particién de utili-
dades y margenes transaccionales de utilidad de operacidon requieren que el
precio de venta y el costo se encuentren a valor de mercado. La obligacidon
de elaborar estudios de precios de transferencia resulta una carga adminis-
trativa para el contribuyente y para las administraciones fiscales al evaluar
analisis complejos: frecuentemente tienen dificultades para obtener la infor-
macion adecuada para aplicar el principio arm’s length, dado que se requiere
comparar transacciones no controladas con transacciones y actividades de
empresas asociadas.

9. ConCLUSION

Los precios de transferencia son la metodologia para encontrar los montos
adecuados a bienes y servicios sujetos de manipulacion entre partes relacionadas
economica o administrativamente. Evitan el incumplimiento de las normas
fiscales a través de una serie de métodos que determinan un valor adecuado al
mercado de los bienes y servicios. Con esto, no solo en los aspectos fiscales, se
refiere la forma de tributacion de los paises o de los residentes en ese pais; se
busca una fiscalizacion eficaz y eficiente ante actos considerados vulnerables
y la existencia de una competencia leal que no demerite a los demas entes
participantes en el comercio.

Independientemente de lo dicho, podemos destacar de cada titulo lo
siguiente:

e Los precios de transferencia fueron creados por la ocpe con el fin de
evitar a las empresas multinacionales el pago de la doble tributacién,
siempre y cuando deriven del mismo organismo internacional.
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Los métodos adheridos por estas legislaciones tributarias son simi-
lares y se enfocan en determinar, de la misma manera, los precios y
montos de las operaciones.

Tanto en México como en Venezuela, toda aquella persona que
realiza operaciones con partes relacionadas o vinculadas tiene una
forma particular para determinar el Impuesto sobre la renta. Dentro
de este punto, también se aprecia que existe una diferencia entre
ambas legislaciones. Por lo tanto, en este trabajo se hace alusion a
ello, pese a la apreciacion de las ventajas y similitudes que derivan
de los precios de transferencia entre dichos paises.

Se evidencian las caracteristicas principales de los precios de transfe-
rencia que tienen México y Venezuela. Por ello se separa cada estudio
para su anadlisis. La intencion es afirmar que la legislacion venezolana
se encuentra mas evolucionada con respecto a los precios de transfe-
rencia, ya que le dedica un capitulo entero donde contiene métodos,
la forma de utilizarlos y ubicar los supuestos que pueden ocurrir.
Si en México se tomara como punto de partida la legislaciéon de
Venezuela, habria una mejor tributacion en cuanto al impuesto
sobre la renta. Por ello, es de suma importancia este analisis com-
parativo, pues sirve como apoyo a la naturaleza de los precios de
transferencia, su objetivo y funcion, asi como los principios que la
Organizacion para la Cooperacién y el Desarrollo Econémico (ocpE)
utiliza para el tema.

Finalmente, se evidencia el papel actual en materia de comercio inter-
nacional respecto a las partes relacionadas y el efecto que se ocasiona
cuando se planea como estrategia que las unidades de negocios sean
ubicadas en jurisdicciones con menor carga fiscal. Ante ello, la ocpE
ha desempefiado su labor en estos casos para evitar esa desigualdad,
y las lagunas legales que den lugar a abusos y obligaciones.



